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“以贸立市”建立上海的出口商品生产体系

雷 霆

一、对外贸易对本市的国民经济发展将起到积极的作用。

我国在长期的实践中已经认识到在现代社会中，对外贸易对一个国家或一个大城市的经济发展将起着积极的作用的。上海

在若干年内需要数百亿元的投资，其中要大量利用国外的资金。但是，不管是由何种渠道借入的国外贷款，最后，必须要用外

汇来偿还。因此，无论是引进技术和设备，还是利用国外贷款，其贷款规模总是要受到上海本身所具有的外汇支付能力的制约，

特别是上海出口商品的创汇能力的制约。为此，有必要研究如何迅速建立上海的出口商品生产体系。

二、建立出口商品生产体系以扩大出口能力必须在理论上要有所突破，在战略上要根据上海的实际情况确定“以国际贸易立市，

的方针。

长期以来，我国在很大程度上否认商品生产和商品经济，对外贸易活动当然要受到制约。指导我国对外贸的方针政策就是

以“互通有无，做为理论根据的，从而影响对外贸易的迅速扩大。世界上一些发展中国家的对外贸易政策也多曾采用限制进口

和进口替代政策，但是，实践证明，这些国家几乎每种替代进口的工业都需要进口原材料、半成品和机械设备，其结果是不进

口上述原料和设备的新建工厂实际上是不能进行生产活动的，致使各国的经济增长更加依赖进口。当巴西、哥伦比亚、南朝鲜

和象牙海岸等国把替代进口政策改为推动出口政策以后，却使其本国的经济发展速度加快。

三、结合上海实际情况用成本比较利益原理来调整上海的产业结构，并采用推动出口战略来建立上海的出口商品生产体系。

上海是我国最大的工业生产基地，从原料和市场两个角度来看，它和日本有某种类似之处。日本过去的“以贸立国，战略

对今天的上海来说颇有借鉴意义。上海的劳动工资水平优势大大高于发达国家和一些新兴工业化国家。这项优势使得上海的劳

动密集产品和劳动密集与技术密集相结合的产品有可能降低成本有利国际市场竞争。兹将世界各国（代表城市）不同工种职业

的年收入列表比较如下：
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由上表可以看出，如按我国当前汇率折算，除了埃及的纺织工人工资水平与我国接近以外，各国的各种工种的工资水平都

大大高于上海。因此，建立上海的出口商品生产体系看来仍要以劳动密集或技术和劳动密集相结合的行业为目标。一位曾与中

国进行了册多年贸易的伦敦出口公司负责人认为中国优先考虑的出口项目为纺织品、电气及电子部件和工业机械，这个看法笔

者认为对上海来说瑞士联合银行 1982 年 9 月出版也是比较现实的。

1．纺织品和服装是上海当前出口创汇最大的行业。1985 年上海纺织品出口占上海外贸出口总额的 38.4%。近年来在国际贸

易中尤其是工业化国家保护主义盛行，我国纺织品和服装的出口贸易受到输入国“配额，的限制而不能有更大的发展。上海的

纺织品和服装的出口除了受到发展中国家和地区的竞争以外，尚面临国内各省市的出口竞争，对进一步扩大出口带来了很大的

困难。但是，如果结合国际市场的实际情况进行分析可以看到上海出口这类产品尚具有很大的潜力。首先，工业化国家的纺织

品“配额”限制，一般来说只是一种数量上的概念，而不完全是金额的概念。如果上海的企业能够严格遵守资本主义市场的价

值规律，即价格的升降要受到市场供求程度和质量高低的制约，把当前出口产品的档次提高，那么就会在出口数量不变的情况

下换得更多的外汇收益。瑞士之联合银行曾对世界各大城市男女服装不同档次的价格做过一次调查，笔者据以进行分析比较可

以看出，一组以一套毛料或合纤制成的西服成衣、一件运动上衣、一件衬衫，一双袜子和一双皮鞋组成的男用服装价格，在大

部分城市中其高档组的价格要比中档组高出 60%，比低档组平均高出 152%，其中档组的价格要比低档组平均高出 55%。也就是说，

我们目前所出口的纺织品和服装，在原有配额水平上，如能从低档升到中档，中档的升到高档，那么在不增加出口数量的情况

下就可以增加外汇收入 55-60%，如果，中低档都能升到高档的话，所增加的外汇收入还要多。同一资料表明，香港和新加坡的

各档次的价格差别更大，高档组比中档组分别高 127%和 257%，妇女服装也呈现同样的趋势。上海的国际市场流行和需求信息，

一般说来比国内其它城市具有优势，应该有条件努力向着出口高中档纺织品及服装发展，以能创造更多的外汇收入。

2．机电产品是上海最大的支柱工业之一。但是，目前上海机电产品的出口比重和全国一样还比较小，1985 年只占到 9%。

实际上有相当数量的机电产品如机床、机械设备、电站设备、工具、轴承、医疗器械、电动机和拖拉机等在不同程度上仍然是

劳动密集和技术密集相结合的产品，工资在成本支出中的比重在国外还是相当大的。从前面的不同工种工资水平表中可以看到

国外可以反映机电行业工资水平的车工工资和电气工程师的工资要比上海高出数十倍（笔者假设我国企业需计入生产成本的支

付给每个职工的各项支出约为 2000 元人民币／年。如按现行汇率计算美国和日本比上海高出 40 多倍、加拿大为 38 倍，澳大利

亚。北欧和联邦德国为 30 多倍）。因此，我国的实物劳动生产率水平即使不可能达到发达国家的水平，但是，只要低于工资的

比较倍数，那么从理论上讲，在其它条件（如质量、包装等乏相同的情况下，我国机电产品的生产成本水平就具有低廉的优势，

这就是为什么美国和联邦德国的企业有很大的兴趣在我国进行直接投资或合作生产各种机电产品的经济因素之一。机电产品的

国际市场容量很大，例如 1979 年世界机床行业的总产值为 227 亿美元，其中联邦德国、美国、苏联和日本分别占到 18%、17.1%、

12.7%和 11.9%，我国只占到 1.85%。②而一些新兴工业化国家和地区所占的比重大多小于我国。由此，对机床工业生产可以得

出两个概念：1．上海可以大力开拓通用机床和一般精密度要求不高的机床的外销市场。除了众多的发展中国家和东欧诸国以外，

即使在美国由于生产这类机床的价格不合算，不少企业已放弃生产这类机床，因此，居民个人自己动手的机械维修就需求进口

这类机床，2．上海更要发展精密度比较高和电子仪相结合的机床，如计算机辅助设计、计算机辅助制造的各种附加价值高得多

的数控机床和加工中心。这类机床适用于发达国家的宇航工业、飞机工业、汽车工业和武器生产。上海要从战略目标出发努力
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去研制、弓｛进和掌握这类机床的生产技术，凭借我们的工资水平低的优势，到发达国家的市场上去占领一定的份额。其它机

电产品也基本与机床相同。

3．石油化工工业是我国新兴的主干工业之一。七十年代末和八十年代初发展中国家的石油生产国，已感到在风险程度很大

的国际金融市场中不能再只满足于做为资源输出国去赚取收入固定而又趋于贬值的美元，尤其是中东各国已经建立了生产能力

很大的石油化工联合体，到 1985 年底已陆续投产。由于中东的产品成本低廉，大量涌入东南亚、西欧和日本的市场，迫使欧洲

和日本石油化工的不少装置闲置或出售，在这些国家内，石油化工工业是．夕阳工业，之声频起。但是，石油化工产品中的大

多数基础产品、中间产品和最终产品是轻工业、合成工业和化工工业的原料，是国际贸易的大宗商品，它们的寿命周期比较长，

目前尚处于上升阶段或旺盛阶段，有很大的市场潜力。联合国工业发展组织的壹份资料预测到 1990 年世界上乙烯、丙烯睛、对

二甲苯、聚醋和顺丁橡胶等 24 种主要石油化工产品的年增长速度为 5.2%，大于同期世界国民生产总值的增长速度（3.6%),而东

南亚地区的消费增长率最快③。因此，从世界范围来看，石油化工工业由于其本身具有原材料一面的特点并不趋于“夕阳工业”

之例，而只是国际间生产布局的转移和调整。我国和同日本或欧洲各国（英国和北欧除外）相比，石油化工工业是具有一定的

资源优势，可以利用原料价格低的优势大力发展石油化工产品的出口。上海是我国最大的石油化工生产基地之一，其生产技术

水平是比较先进的，经济效益也是比较好的。只要能进一步提高加工深度、开拓综合利用程度，做到“油气尽其用”，在生产

经营活动中即使采用国际市场价格来测算其投入和产出，也能达到盈利。为此，上海有条件运用国内外两种资源、两个市场和

两种资金来加速发展石油化工工业，增加本市的外汇收入。

除了上述三大类产品以外，上海尚可以建立具有优势的轻工、手工和农副产品的出口生产体系；同时，也可以建立上海具

有优势的高技术产品，（如生物工程产品）的出口体系。

四、建立上海出口商品生产体系迫切需要解决的几个问题。

1．要在资金上尤其是外汇资金给予大力支持，分配上要有重点从整个行业出发，不能采用“天女散化”方式。工业产品的

提高质量和多品种的更新换代在很大程度上要受到企业原有设备和技术的制约。为了扩大出口能力就要化费大量的资金，尤其

是用外汇来引进技术和设备。过去数年来，上海把有限的外汇资金分散地使用于各行各业。出口专业生产厂只能是孤军作战、

不能使上海的出口能力大幅度地增长。如果“以贸立市”方针能被接受，笔者建议：①对出口创汇能力比较高有偿还能力的纺

织工业的各个行业和石油化工工业在近几年内大量利用国外商业贷款分批整行业的引进技术和设备，以能整行业的提高产品质

量和出口能力。应允许该行业用其本身的创汇来偿还国外贷款本息；②与此同时，可以把现有地方留成外汇和中央给的外汇额

度的大部分，用于目前尚缺乏创汇和偿还能力的、但有很大创汇潜力的机电工非，也采用分批分行业重点的引进技术和设备，

③争取世界银行和外国政府的低利贷款对机电工业中的某些行业进行整行业的技术改造多④引导外国投资者直接投向于机电工

业和新技术工业。

2．努力提高上海工业产品的劳动生产率（实物），以能发挥工资支出低廉的优势，使工业产品的生产成本能得以降低，增

强出口竞争能力。

从国内外的工资水平差来看，按理说，上海的工业产品出口应该是成本低售价低，但最，在实际经济活动中，上海的工业

产品尤其悬机电产品很多呈现出口亏损或徽利。除了汇价、产品质量差、挡次低、信息不灵或没有销量渠道而造成出口售价过

低等因素以外，我们的实物劳动生产率太低也是一个主要的原因。国外企业的实物劳动生产率也要比我们高出好多倍，如小轴

承要高 20 多倍，斌样就抵消了我国工资低廉的优势。劳动生产率抵韵原因一方面是我们的设备落后，自动化程度低，职工的技

术素质低，这可以通过引进技术和设备以及技术培训等方式来解决，另一面我们的经营管理和劳动管理体制尚存在着很大缺陷，

“大锅饭”不能调动职工的积极性，使人力、物力和财力存在着严重的浪费，造成产品的成本增加。为此，上海的经济体制和

劳动管理体制改革的步子应迈得更大一些，要走在全国的前面，使企业能更快地感为有孤家自主权的商品生产者，使职工的利
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益和企业的经济效益密切联系起来，从而获企业和职工鹅释放出积极性和创造性，有利于提高劳动生产率，有利于降低成本，

有利于出口竞争，有利于创造更多的外汇收入。

注②《世界机床工业的技术展望》（英文版）联合国工业发展组织，1985 年出版

注③《世界石油化工产品需求》英文版联合国工业发展组织，1984 年出版


